AKADEMIA

KOMPETENCJI SPRZEDAZOWYCH

Czy warto szkoli€ sie ze sprzeday i negocjacji?

W najblizszy pitek, 21 maja w Hotelu Angelo w Katowicach ul. Sokolska 24 odfolzie sg
konferencja ,Czy warto szkdli sii ze sprzeday i negocjacji?” ldaca podsumowaniem projektu
,Akademia Kompetencji Sprzedawych” realizowanego na tereniSlaska przez ,Dom Szkoled
i Doradztwa”.

Sprzedajemy, negocjujemy i prezentujemy siebie iemtize w pracy jak i wzyciu prywatnym.
Te umiegtnosci zatem g niezwykle istotne i wane nie tylko na stanowiskach handlowych.

<Akademia Kompetencji Sprzedawych” jest projektem szkoleniowym, ktory wprowatlza
uczestnikdw w tajniki sztuki nowoczesnej sprzgddJczestnicyéwiczyli sztuke negocjacji i prezentaciji,
uczyli sk jak przeprowadza efektywrs rozmowe handlows oraz budowa trwate relacje z klientami.
Dowiadywali s¢ tez jak zaradza rynkiem sprzeday i organizowé sobie czas pracy, jak motywogva
siebie i radzi sobie ze stresem.

Podczas pitkowej konferencji zostanzaprezentowane rezultaty projektu ,Akademia Korapeji
Sprzedaowych”, a po zakaczeniu konferencji osoby, ktore zgtaswczeniej swoj udziat, bda mogty
uczestniczy w warsztatach negocjacyjnychdacych jednym z elementéw prezentowanego projektu.

Podczagry negocjacyjnej ,Nieruchomaosci pod Wawelem” uczestnicy déwiadcz i zrozumiej:
¢ naczym polega planowanie negocjacji
¢ jakie jest znaczenie przygotowania 80 negocjacji
¢ jak uzyskiw& informacje o partnerach
¢ jak ustaléa BATNA wiasm i partnera
¢ do czego stzy analiza stanowiska i intereséw drugiej strony

Fabuta gry rozgrywa eina terenie pknego Krakowa. Uczestnicy weciedajsic we wiacicieli lub
potencjalnych nabywcéw wasdciowych krakowskich kamienic. W atmosferze zabawgwegstorzy”
¢wicza umiegtnosci i zdobywaj wiedz na temat negocjacji. To watkowa okazja by prawdopodobnie po
raz pierwszy przé¢ przez negocjacje, w ktérych rma popetnia bledy bez konsekwenciji. #izie mana
eksperymentowa i wyciagat wnioski w warunkach bardzo zbtinych do rzeczywistych. Gra dobrze
odzwierciedla wszystkie mechanizmy, jakie vepstia w trakcie rzeczywistych negocjaciji.

Udziat w grze polecamy kdemu, kto w codziennej pracy zawodowej lub prywatzajmuje si
negocjacjami. Szkolenie me byt przydatne dla wszystkich, poniewazdy z nas wykorzystuje negocjacje
w wielu r&nych momentach swojeggycia: od negocjowania z rodzicami zakupu zabawldz po
negocjacje ptacowe w pracy lub przy okazji pamgh zakupow takich jak zakup mieszkania, czy
samochodu.

Rozpoczcie konferencji o godzinie 11.00, 21 maja 2010 rSali Opal 1, na pierwszym ¢bize Hotelu
Angelo w Katowicach, ul. Sokolska 24. Wszelkie d#&dae informacje pod numerem telefonu
602 253 878.
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